BAC PRO
TCVA

Technicien
Conseil Vente
en Alimentation

* Apres

une seconde

Pré-requis

> eme .
e Apres une classe de 3 pour intégrer la
seconde professionnelle

générale ou

technologique, apres un CAP Equipier

Polyvalent du Commerce pour intégrer

une classe de premiere

Modalités

O
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Durée
Formation sur 3 ans ou 2 ans
a partir d ‘un CAP ou BEP

Formation

Seconde en formation initiale
Premiére et terminale par la voie
de l'apprentissage ou voie scolaire

Objectif

Acquérir les bases nécessaires a
I'exercice des professions
commerciales
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https://www.google.com/url?sa=t&source=web&rct=j&opi=89978449&url=https://www.eveiletsignes.com/&ved=2ahUKEwjfkf6O-p-LAxUdBfsDHf64MXUQFnoECBQQAQ&usg=AOvVaw0fzOA1R9ygQ7oYh1I-XGzi

COMPETENCES PROFESSIONNELLES

Organisation du travail dans le point de
vente

Relation client

Gestion des rayons

Manipulations des produits alimentaires frais
Animation commerciale et promotion des
produits alimentaires et des vins et
spiritueux

Valorisation des produits d'une entreprise de
biens et services en ligne

COMPETENCES GENERALES

Maitriser une culture scientifique et
technologique

Développer motricité, santé et sociabilisation

Acquérir une culture humaniste et
développer sa compréhension du monde

Communiquer en langues étrangeres

POURSUITES D'ETUDES
BTS Technico-commercial

BTS Management Commercial Opérationnel

BTS Négociation et Digitalisation de la
Relation Client

BTS Commerce International

EVALUATION

Controle en cours de formation

Epreuves terminales (écrites et orale)

1 ATTESTATION ET 1 DIPLOME EN 3 ANS

Attestation BEPA Conseil Vente - Fin de 1 ere Pro

Bac Pro T.C.V.AB -

Seconde Pro Premiére Pro

6 semaines de stage

Attestation

EQUIPE PEDAGOGIQUE FORMEE AUX TROUBLES DYS

Fin de Terminale Pro

Formation accessible aux
personnes en situation de
handicap (suivant évaluation)

2 impasse de Turzay
86200 La Roche Rigault

Tél: 05-49-98-15-06
loudun@cneap.fr



